
俄罗斯推广
VK Ads 最初几步



我们将讨论什么主题?

1 VK广告的受众。VK广告的流量来源

2 怎么注册VK 广告账户

3 VK广告管理后台的主要部分：功能和使用指南

4 如何启动您的第一个VK广告



VK观众



VK 观众
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VK广告能够解决哪些商业目标?
逐步触达用户

品牌广告
• 建立有关产品/品牌的知识

• 创造品牌认知度

• 增加覆盖范围

• 提高忠诚度

效果广告
• 增加流量

• 增加销量

• 促进：订阅、购买、下单、表单、下载app等

创造需求/
品牌意识

考虑

转换 /
购买

品牌广告: 
品牌知名度和影响力

效果广告:
目标事件



版位有哪些?

社交平台
Vkontakte 和 OK 

VK项目
200+项目

VK联盟
网站和app

Rustore
App商店



社交网站 分类广告

95%>
VK产品覆盖俄罗斯互联网
受众 

Mail media projects

App 商店广告网络

Source: Mediascope’s Cross Web study, Russia 0+, 2023, 12+, Desktop & Mobile

auto

bonus

horoscopes

kids

money

dobro

health

calendar

cinema

lady

realty

hi-tech

goods

sport

top

search

weather

pets

Q&As

cloud

news

VK Mail

Mail email service



VK Ads: 
怎么注册账户



怎样注册并登录VK Ads 账号



在 VK Ads 注册新账号



注册mail.ru 邮箱



在 VK Ads 注册新账号



简述账户的
基本结构及
内容



Трансляция экрана



必须使用的板块

设置 
请检查所有数据是否输入得正确，检查邮

件，您可以切换界面的语言。 这里也可以

看到帐户ID。

协助和培训
在VK Ads帮助中心中选择所需的推广的产

品，以方便的形式进行培训。 如果您有任

何问题,请查看帮助中心、培训教材

（ https://expert.vk.com/cn/）或联系支

持聊天。

预算 
在这个板块充值。

广告活动 
在这个板块创建并设定广告活动，并且跟

踪统计的数据。



适合于不同业务的板块

受众 
您可以根据您的数据创建受众，向这个用

户群体展示广告，或者相反 — 将他们从

展示中排除。 您还可以按关键词，按应用

程序类别，LAL，社区等创建受众。

网站 
为了提高网站广告的有效性，最好安装VK
广告像素并设置事件,并且对网站进行诊断。

潜在客户表单 
这种广告形式适合于那些提供服务，举办

活动，销售昂贵产品的企业。 允许您通过

广告收集潜在客户的信息和联系方式。

产品目录 
这种广告形式适合于在线商店的所有者：

品牌自己的电商、Vkontakte上的电商或

者流行电商平台上的店铺。



通过VK Ads
开启第一条
广告系列



广告活动的三级结构

广告系列

广告组 1

广告 1

广告 2

广告 3

广告 4

广告组 2

广告 1

广告 2

广告 3

广告 4

广告组 3

广告 1

广告 2

广告 3

广告 4

广告组之间方便地分配

预算

处理大量广告产品或服

务时进行方便的细分

使用各种广告工具和设

置时方便细分



广告组等级

一个广告组是您的目标受众的一个细分。我们

建议在一个广告活动中创建3-4个广告组。

每个广告组里面可以选择： 

• 区域 

• 性别、年龄

• 兴趣爱好和行为

• 设备

• 广告版位

此外: 

• 受众：向您的客户或网站用户展示广告，或从展

示中排除他们。

• 扩展：如果您有自己的客户列表或网站，则可以

通过使用类似用户的功能来增加受众群体。



Трансляция экрана



费率自动管理系统

更高效的消耗您的广告预算 - 根据您的目标获得更多转化

目标 “ 限制成本获得最多事件数量”
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限制最高价策略

目标： “基于您的预算获得最多事件数量”
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广告等级

广告是潜在客户将看到的文本和视觉效果。 对

于每个用户群体（受众细分），您可以创建多

个广告，向他们展示不同的图片或文案，并找

出最有效的选项。

广告包含:

视觉元素：徽标，图像或视频，按钮 

文本元素：标题，描述，按钮旁边的文本 

有关广告主的信息 (如果您在线销售产品，
请填写公司的信息)



辅助工具

为了节省预算：
预算的优化，最低的出价 

为了精准选择受众： 
扩展受众的功能、按人口和兴趣爱好自动选择目标的功能

为了节省时间和资源: 
• 自动生成广告文本：根据您的业务描述为广告创建标题和文案 

• 神经网络图像库：以不同的风格选择最适合您产品的图像 

• 智能图像编辑：完成或剪辑上传的图像 

• 自动视频生成：系统自动从广告的图像和文案中生成一个简短的视频。

广告活动等级

广告组等级

广告等级



不要经常改变预算

广告系列

大的受众

有效素材 1

关键词

有效素材 1

2-3 天一次

10-15%
增加每日预算

当预算到KPI时，可以使用最有效的策略
（素材+定向的组合）启动单独的广告活动



创建账户
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